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OZGECMIS:

1979 izmir dogumlu olan Gérkem Basaran, kisisel gelisim ve iletisim uzmani olup, yaklasik 15
sene Ozel sektor caligmalarindan sonra 2013’de iletisim akademiyi kurarak, sirketlere egitim ve
damigmanlik hizmeti vermeye baslamistir. Ozel sektdrde calistigi donemde, aktif satis
organizasyonlarinda yer almis olup, sahsi olarak arka arkaya 2 defa tilirkiye satig rekorunu kirarak
sektor iginde bir ilke imza atmugtir. Sektoriinde altin jaguar olarak bilinen linvana diinya iizerinde
sahip 38 kisiden biridir.

Hali hazirda sirketlere ve kamuya egitim hizmeti veren Basaran, ayni zamanda siyasi
partilerle iletisim, halkla iligskiler ve propaganda konularinda da calismaktadir. Bu ¢aligmalarinin
yani1 sira Izmir Biiyiiksehir Belediyesi biinyesinde kurulan ve iiniversiteli gencler ile birlikte
ylritiilen izmir goniilli takiminda iletisim uzmani olarak gérev alan Gorkem Basaran, evli ve bir
cocuk babasidir.

Seminer icerigi:

Katilimcilara Temel Iletisim becerileri konusunda 6n bilgi verdikten sonra ikna psikolojisi,
dongiisii hakkinda igerik aktarilmaktadir. Egitim igerigindeki konu basliklar1 ise; morali bozulan su
deneyi, giilimseme, etkili ve etkin dinleme, giiclii soru sorabilme, hipnotik dil kaliplari, ikna
stratejisi, gizli ikna teknikleri yer almaktadir. Amag, katilimcilarin temel iletisim tekniklerine hakim
olup ikna tekniklerini uygulayabilir hale gelmeleridir.



