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ÖZGEÇMİŞ: 

 

1979 İzmir doğumlu olan Görkem Başaran, kişisel gelişim ve iletişim uzmanı olup, yaklaşık 15 

sene özel sektör çalışmalarından sonra 2013’de iletişim akademiyi kurarak, şirketlere eğitim ve 

danışmanlık hizmeti vermeye başlamıştır. Özel sektörde çalıştığı dönemde, aktif satış 

organizasyonlarında yer almış olup, şahsi olarak arka arkaya 2 defa türkiye satış rekorunu kırarak 

sektör içinde bir ilke imza atmıştır. Sektöründe altın jaguar olarak bilinen ünvana dünya üzerinde 

sahip 38 kişiden biridir. 

 

Hali hazırda şirketlere ve kamuya eğitim hizmeti veren Başaran, aynı zamanda siyasi 

partilerle  iletişim, halkla ilişkiler ve propaganda konularında da çalışmaktadır. Bu çalışmalarının 

yanı sıra İzmir Büyükşehir Belediyesi bünyesinde kurulan ve üniversiteli gençler ile birlikte 

yürütülen izmir gönüllü takımında iletişim uzmanı olarak görev alan Görkem Başaran, evli ve bir 

çocuk babasıdır. 
 

Seminer İçeriği: 

 

Katılımcılara Temel İletişim becerileri konusunda ön bilgi verdikten sonra ikna psikolojisi, 

döngüsü hakkında içerik aktarılmaktadır. Eğitim içeriğindeki konu başlıkları ise; morali bozulan su 

deneyi, gülümseme, etkili ve etkin dinleme, güçlü soru sorabilme, hipnotik dil kalıpları, ikna 

stratejisi, gizli ikna teknikleri yer almaktadır. Amaç, katılımcıların temel iletişim tekniklerine hakim 

olup ikna tekniklerini uygulayabilir hale gelmeleridir. 

 
 


